SPOTLIGHT ON

Pnhneumax stellt sich auf die individuellen BedUrfnisse seiner Kunden ein

Nicht nur Produkte, sondern Losungen

Die Markte befinden
sich im Wandel und
die Unternehmen
miissen sich mit
klugen Strategien auf
diese Transformation
einstellen. Eine Her-
ausforderung, die die
Pneumax GmbH gerne
annimmt und meistert.
«Wir reagieren schnell
und flexibel auf die
Anforderungen des
Marktes und bieten
den Kunden spezielle,
mafRgeschneiderte
Lésungen”, erklirt
Pierre Wagner, Mit-
glied der Geschiftslei-
tung der Pneumax
GmbH. Das Unterneh-
men mit Sitz in Geln-
hausen setzt dabei auf
moderne Technologien
sowie maximale
Effizienz und Zuver-
lassigkeit.

Pneumax hat die Zeichen der
Zeit erkannt. Die Markte be-
noétigen nicht nur Produkte,
sondern Lésungen, bei de-
nen die Komponenten kom-
biniert werden. Sie sind ,Teil
eines komplexeren Systems,
wodurch eine echte ,Lésung’
entsteht, die den spezifi-
schen Anforderungen des
Kunden entspricht”, erlautert
Mark Ziebis, Marketing- und
Produktmanagement der

Das Team der Pneumax GmbH vor dem Hauptgebdude in Gelnhausen. Flir Pneumax ist eine

mitarbeiterfreundliche Unternehmenskultur unverzichtbar.

Pneumax GmbH. Dies ist
heute der Ansatz und der
Schwerpunkt der Pneumax-
Geschaftsbereiche Indus-
trieautomation, Prozessau-
tomation und Automotive.
Diese Aufteilung ermogliche
es, schnell, prazise und indi-
viduell auf die spezifischen
Anforderungen der Branchen
zu reagieren. Dabei gelte es,
die besten Losungen fur jede
Anwendung zu entwickeln.

Die Pneumax GmbH legt Wert auf spezielle, maRgeschneiderte
Lésungen fir ihre Kunden. Hierauf ist bereits die Konstruktion der

Komponenten ausgerichtet.
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Eine Strategie, die aufgeht.
Der Erfolg ermoglicht Pneu-
max, weiter zu expandieren
— abzulesen beispielsweise
an den Meilensteinen des
Unternehmens. So bezog

die Pneumax GmbH 2017

das neu errichtete Firmen-
areal mit modernen Bliros,
teilautomatisierten Lagerlo-
gistiksystemen, Fertigungs-
und Montageabteilungen
sowie Meeting- und Schu-
lungsraumlichkeiten in der
Tantalstrae 4 in Gelnhausen.
Und die Entwicklung wird
sich fortsetzen. Pierre Wag-
ner: ,Pneumax ltalien und
auch Pneumax Deutschland
sind bereits vorbereitet auf
eine kinftige Expansion.” Die
deutsche Niederlassung ist
schon jetzt weltweit die groR-
te und umsatzstarkste bei
Pneumax. Der DACH-Bereich
werde auch zukUnftig einer
der wichtigsten Absatzmark-
te innerhalb der Unterneh-
mensgruppe bleiben.
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Meilensteine gesetzt

Auch international wurden
Zeichen gesetzt — im vergan-
genen Jahr gleich mehrfach.
So erwarb die Pneumax
Group 2024 90 Prozent von
LJAutomationware Srl”. Das
Angebot an Linear- und
Drehantrieben wird nun
durch kundenspezifische
Lésungen erganzt, darunter
die Realisierung eingebette-
ter kinematischer, pneuma-
tischer und mechatronischer
Systeme, die in Produktions-
anlagen eingesetzt werden
kénnen. ,Diese strategische
Ubernahme ermoglicht es
uns, das Technologieange-
bot durch die Integration
von Automationware-Kom-
ponenten und -Ldsungen in
unserem Produktportfolio
zu erweitern”, erldutert Mark
Ziebis.

2024 erdffnete Pneumax
neue Raumlichkeiten der ei-
genen Vertriebsniederlassung
in Indien — ein weiterer gro-
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Qualitat und Effizienz spielen auch in der Produktion eine herausragende Rolle.

Rer Schritt zu einer vielver-
sprechenden internationalen
Zukunft. Der Neubau umfasst
eine Flache von etwa 8.000
Quadratmetern auf vier
Etagen und ist damit mehr
als doppelt so groR wie die
Flache der bisherigen Anlage.
Diese Erweiterung verbessere
nicht nur die Betriebskapa-
zitaten, sondern ermdégliche
es auch, ,den wachsenden
Anforderungen der von uns
belieferten Branchen besser
gerecht zu werden”.

Im vergangenen Jahr setzte
das Unternehmen, fir das
eine mitarbeiterfreundliche
Unternehmenskultur unver-
zichtbar ist, noch weitere
Meilensteine: Hierzu gehort
die komplette Erneuerung
der Vertriebsniederlassung in
Spanien. AuRerdem griindete
das Unternehmen eine neue
Handelsniederlassung in den
USA und hat nun auch einen
neuen Handelspartner in
Sudafrika.

Wettbewerbsfahigkeit
durch Innovation

Auch in den einzelnen
Branchen ist Pneumax auf
Expansionskurs: Speziell die
Geschaftsfelder der Prozess-
technik in den Bereichen Ol

& Gas, Petrochemie, Chemie,
Energieerzeugung und Wasser-
aufbereitung sollen weiter aus-
gebaut werden. Ebenfalls im
Fokus stehen Anwendungen
im Lebensmittelbereich. Um
Innovationen zu ermdglichen,
wird weiter in Digitalisierung,
Forschung und Entwicklung
sowie Qualitat investiert.

Die Zauberformel lautet:
Wettbewerbsfahigkeit durch
Innovation. Zum Beispiel bei
Komponenten, die die Bran-
chen wirklich bendtigen. So
hat Pneumax Pushin-Fittinge
mit FDA- und NSF-Zulassung
in Edelstahl und Kunststoff
sowie Schragsitzventile mit
MOCA-Zertifizierung in
Edelstahl entwickelt. Ein-
gesetzt werden sie in allen
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Bereichen der Automatisie-
rung im Lebensmittelsektor.
Sie erfullen individuelle
Aufgaben, etwa flir den Flus-
sigkeitstransport oder bei
Steuerungsaufgaben.
Edelstahlwartungsgerate
und Rundzylinder werden
unter anderem ebenfalls in
AISI316L gefertigt und sind
somit auch flr den Lebens-
mittelbereich einsetzbar.

Geschdftsleitung der Pneumax
GmbH. Foto: Pneumax GmbH

Die Rundzylinder und auch
die Wartungsgerate haben
eine besonders geeignete
Oberflachengeometrie, um
Schmutzablagerungen zu
vermeiden.

Lebensmittelbereich
gewinnt an Bedeutung

Zu den neueren Produkten
far die Lebensmittelbranche
zahlen etwa Schragsitzven-
tile, die es demnachst auch
mit FDA-Zulassung geben
wird. Sie ermoglichen einen
hohen Durchfluss dank
Schragsitzausfihrung. Ein
Druckeinlass unterhalb des
Dichtelements vermeidet
DruckstoRe. Das pneu-
matisch betatigte Ventil
verflgt Gber einen Korper
aus Edelstahl und ist damit
korrosionsbestandig. Der
selbst regulierende Ventilsitz
bewirkt eine bessere Abdich-
tung.

Die Lebensmittelindus-

trie ist eine anspruchsvolle
Branche. Hohe Anforde-
rungen an Materialien und
Regularien sind zu beachten.
Daher gebe es, so Mark Zie-
bis, eine stetige Erweiterung
von Zertifizierungsklassen.
»Sie sichern die Produktqua-
litat auf dem Markt und
grenzen diese Produkte

von Lowcost-Varianten ab.”
Der Total-Quality-Ansatz
bedeute aber nicht nur,

die notwendigen Zertifi-
zierungen flr die Tatigkeit

in verschiedenen Markten
und Sektoren zu erhalten,

? \
Mark Ziebis, Marketing- und

Produktmanagement der
Pneumax GmbH. Foto: Pneu-

max GmbH
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Das direkt betdtigte 3/2 Wege-Elektromagnetventil wurde als effizientes Sitzventil fir die extremen Um-

welteinfliisse der Prozessautomatisierung entwickelt.

»sondern auch die maximale
Zuverlassigkeit der angebo-
tenen Produkte und Dienst-
leistungen zu gewahrleisten,
denn das Vertrauen unserer
Partner ist die prestigetrach-
tigste Zertifizierung, die wir
verdienen kénnen”.

Der Lebensmittelbereich
gewinnt bei Pneumax an
Bedeutung. Das Unterneh-
men halt fir ihn zahlreiche
Komponenten bereit. Die
breit aufgestellte Produkt-
palette verringert laut Mark
Ziebis das Risiko von Ni-
schenabhangigkeiten ,und
macht uns gleichzeitig zum
Systemanbieter”.

GroRes Augenmerk auf
der Ol- und Gasbranche
Zu den Kernbranchen von
Pneumax gehort auRerdem
beispielsweise die Ol- und
Gasindustrie. Pierre Wag-
ner: ,Dieser Markt ist sehr
projektabhangig und unter-
liegt groRen Schwankun-
gen. Fir Pneumax ist dieser
Markt potenziell wichtig
und wird mit groRem En-
gagement behandelt.” Um
die entsprechenden Zu-
lassungen oder Freigaben
von GroRkonzernen oder
Endkunden zu erreichen,
beschaftigt Pneumax daher
entsprechende Speziallis-
ten vor Ort.

Zum Portfolio gehodren
pneumatische Komponen-
ten zur Ansteuerung von

groRen Stellenantrieben, wie
verblockbare Wegeventile,
Ruckschlagventile, Schnell-
entliftungsventile, Volumen-
stromverstarker sowie die
dazugehdrigen Wartungsge-
rate. Alle Komponenten aus
den Materialien Aluminium
oder Edelstahl sind baugrup-
penfahig.

Neue Wegeventile fiir
die Systemsteuerung

Zu den jungsten Produk-
ten zahlt das elektrisch
direkt betatigte 3/2-We-
geventil in verblockbarer
und Einzelventilvariante.
Das Ventil besitzt ,eine
ausgezeichnete Korrosi-
onsbestandigkeit gegen
chemische und/oder um-
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weltbedingte Einflisse”,
betont Mark Ziebis. Dieses
Produkt sei vollstandig bei
Pneumax mit dem Haupt-
ziel maximaler Zuverlassig-
keit und Sicherheit entwi-
ckelt worden und habe die
SILATEX- (sowohl mecha-
nische als auch elektrische
Teile) und NACE-Zertifizie-
rung erhalten.

Das Magnetventil ist
vollstandig — Gehause

und Spule - aus Edelstahl
gefertigt und kann auch

in kritischen Temperatur-
bereichen bei -50 °C bis
+80 °C eingesetzt werden.
Es ist stromlos geschlos-
sen, stromlos offen, mit
Wahlschalter und Umstel-
ler erhaltlich. FGr Anwen-

Eine wichtige neue Lésung der vergangenen Jahre ist auch der Volu-
me Booster der Serie Flowplus von Pneumax — aus Aluminium (links)

und Edelstahl (mittig u. rechts)..
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dungen mit besonderen
Sicherheitsanforderungen
kdnnen auch Versionen
mit manueller Rickstel-
lung oder mit manueller
Uberbriickung angefordert
werden. Um eine Ruck-
verfolgbarkeit und Unaus-
léschbarkeit zu ermdgli-
chen, sind die technischen
Daten direkt auf den Pro-
dukten laserbeschriftet.
Die 3/2-Magnetventile
werden zur Steuerung eines
Systems mit mehreren
Aktuatoren verwendet, und
der pneumatische Teil des
Systems dient zur Steue-
rung von Wasser-, Ol- und
Gaskreislaufen, die in der
Raffinerie grofle Strome
darstellen und von groRRter
Bedeutung sind.

Volume Booster

fiir anspruchsvolle
Umgebungen

Eine weitere wichtige neue
Lésung der vergange-

nen Jahre ist der Volume
Booster der Serie Flowplus.
Entwickelt und konstruiert
aus korrosionsbestandigem
Stahl SS... and Alumini-

um SA.. eignet er sich fur
Anwendungen der Ol- und
Gasindustrie sowie au-
Rerdem fir alle Arten von
chemischen Prozessanwen-
dungen mit anspruchsvol-
len Umweltbedingungen.
Er besitzt eine ,sehr gute
Performance und Zuverlas-
sigkeit in Bezug auf hohe
Durchfluss- und Entluf-
tungsleistung sowie Langle-
bigkeit”, unterstreicht Pierre
Wagner.

Sowohl die Variante mit
korrosionsbestandigem Ge-
hause als auch mit Gehause
in Aluminium verfugt Gber
eine hohe Korrosions- and
VerschleiRfestigkeit durch
die Verwendung der gleichen
inneren Komponenten. ,Die
Auswahl der Dichtungs-
materialien vergroRert die
Anwendungsmoglichkeiten
in Bezug auf die Betriebs-
temperatur im Minus- sowie
im Plusbereich.”
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Der Scotch Yoke Stellantrieb: Steuerungseinheit eines pneumatisch
gesteuerten Kugelhahns — mit Pneumax Filterdruckregler, Ventil-

block und Volumebooster.

Mit Hilfe des neuen Volume
Boosters werde die Ge-
schwindigkeit der Anlage
durch die Bereitstellung ei-
nes gréoReren Luftvolumens
fur eine schnellere Schal-

tung der Aktuatoren erhéht.

Als Standardzubehor bietet
Pneumax ein einstellbares,
integriertes Bypassventil
an, mit dessen Hilfe ex-
zessive ,Overshoot”- oder
.Overdamping”-Situationen
der Aktuatoren reduziert
oder vermieden werden.
JAuRerdem kdnnen die
Pneumax Volume Boos-

ter zusatzlich mit einem
integrierten Durchflussreg-
ler zur Be- und Entliftung
versehen werden, um die
Geschwindigkeit des Aktu-
ators prazise einstellen zu
kénnen.”

Reaktionsschnelligkeit
und Kundenndhe
Qualitat und Effizienz
spielen dabei nicht nur in
der Produktion im enge-
ren Sinne, ,sondern auch
im gesamten vor- und
nachgelagerten Prozess
eine entscheidende Rolle:
von der Werkstoffauswahl
Uber das Lieferantennetz-
werk bis hin zur Logistik
und dem Kundendienst”,
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betont Domenico Di
Monte, Corporate Brand
Manager bei Pneumax. In
diesen Bereichen sei es
mehr denn je notwendig,
bei der Kostenoptimierung
nicht nur den gesamten
Produktlebenszyklus,
sondern auch die Kunden-
Lieferanten-Beziehung zu
bericksichtigen. ,Heute ist
es notwendig, nicht nur in-
nerhalb des Unternehmens
auf Zusammenarbeit zu
setzen, sondern auch die
Kooperation mit den Liefe-
ranten und Anwendern zu
férdern.”

Pneumax sieht sich als
echter Partner fir die Un-
ternehmen. ,Wir sind nicht
irgendein Lieferant”, be-
tonen Pierre Wagner und
Mark Ziebis. Zum Selbst-
verstandnis gehdre daher
auch die groRe Bedeutung
eines guten Services, der
oftmals auch den Weg zu
einer langen Partnerschaft
ebne. ,Reaktionsschnellig-
keit und Kundennahe bis
hin zum Vor-Ort-Service
sind Skills, die unsere Kun-
den zu schatzen wissen.”
Pneumax passe sich den
Kundenwlinschen an und
meistere auch individuell
zugeschnittene Projekte.

SPOTLIGHT ON

Entscheidend sei die Kom-
bination aus kundennah-
em Service und einer breit
aufgestellten Produktpa-
lette.

Marktposition

weiter ausbauen

Auch in herausfordernden
Zeiten ist Pneumax an der

onsmoglichkeiten erzielt
werden.

Dabei stellt sich Pneumax
auf die unterschiedlichsten
Projekte ein. Dem Kunden
werden individuelle Bau-
gruppenlésungen sowie
speziell zugeschnittene
Produkte angeboten. Denn
das Unternehmen weiR um

Seite der Unternehmen.
«Wir wollen dazu beitragen,
dass unsere Kunden ihre
Marktposition trotzdem
weiter ausbauen kon-

nen.” Die Steigerung der
Wettbewerbsfahigkeit soll
Uber eine Kostensenkung
und Uber neue Produkti-

die vielfaltigen Herausfor-
derungen der Anwender.
.Kunden, die einen malkge-
schneiderten und krea-
tiven Ansatz bendtigen,
finden in uns einen perfek-
ten Partner”, betont Pierre
Wagner. Eine Maxime, die
heute mehr denn je gilt.
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Daten & Fakten

Unternehmen:

Produkte:

Branchen:

Mitarbeiter:
Griindungsjahr:
Hauptsitz:
Mitglied der
Geschiftsleitung::
Kontaktdaten:
E-Mail:

Internet:

Pneumax GmbH

Pneumatische und elektromechanische Systeme,
Pneumatikkomponenten, pneumatische und
elektrische Antriebstechnik, Komponenten und
Steuerungen fiir die industrielle Automatisie-
rung, pneumatische Komponenten fiir Prozess-
und Vehrfahrenstechnik,

Wasseraufbereitung, Petrochemie, Ol & Gas,
Energieerzeugung, Automotive, Body in white
(automatisierter Karosseriebau), Holzbearbei-
tungsmaschinen, Verpackungsindustrie, Lebens-
mittel- und Getrankeindustrie, Machinenbau,
Anlagenbau, Montageautomation & Robotics,
Intralogistik, Biotech, Pharma- und Kosmetik
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TantalstraRe 4, 63571 Gelnhausen

Pierre Wagner
Tel.: 060519777 O
info@pneumax-gmbh.de
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